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薄 利 多 稍 让 利 于 民

聊 玻 市综 合 公 司 东 昌 商 店 经 营 有 新 拓

在竞争对手林立 ，企业间的竟争越来越激烈的今天 ·东昌商

店正视现实 ，，大胆探索 ，借鉴中外企业的成功经验 ，采取赠送给

纪念品的销售办法 ，吸引了大批消费者 ，日销售颇 比原来上升
一

倍 多 ·

聊坡 市综合公 司东昌商店 ，是，
.个仅有 69名职工 ，主要经

营百货，付食品的小型集体企业 ·无论是资金数氢 从 业人员寒

营品种类 ，还是商店的知名度 ，都难与大商店相比 ·为了转化这

种不利 因素 ，增强商店活力 ，东 昌商店结合 自己的实际 ，从 6月

I日起推 出粗营新招 ，具体 内容 是 :出售的商品除按国家规定的

牌价外 ，凡趁该法如买吝种商品相加 l。元以上者 ，商店凭 发票

把销货差价的范、右佑 ，以纪念 品的形 式赠送给顾客 。为了增加



这
一
措施 的透明度 ，他们把 1。元， 20元 、 50元 等几个档 次

的纪念 品 ，用红标鉴写士放夺柜 台里 ，食顾客一拼 店庸知 省 .这

一
措施 ，形 成 了 自己的风 格和特色 ，提高了商店 的知 明度 ·自 5

月 比 来 ，到商店约买东 西的顾客 路 护杯 绝 ，与日俱 增 ·短 短十

几天 ，销售 电冰箱 9合 ，每销
一 合 电冰箱 ，增送给顾客， 合价位

50多元的石 英钟 。日销售额 由原 来 的平均 4000多元 ，上升

到 8000多元 ，有 时多达 1·5万元 ，是平时的 3倍 。改变了

过去那种
“
门前冷 落车马稀

’
的状况 ，提高了经济效益和社会效

益 ·顾客说 的好 : “同样 能买到 的东 西 ，我们宁愿 多跑
一
段站.，

也要到东 昌商店来买 。
”
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抄送 ，地 区商业局

发至 ，本局局长，

，市政府 办公室 ，市经委 ·

书记、各科 室 ，下 属咨公 司、 百货 大楼 ·
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